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Référence : FCODEV0005

Thématique : Me former au développement et à la vente

 FORMATION CONTINUE 

Objectifs
Avoir une visibilité cohérente et adaptée.
Gagner en professionnalisme en donnant une image qualitative de son entreprise
en pensant préalablement à la vitrine extérieure.
Réfléchir à la perception de son entreprise.
Augmenter sa visibilité.
Faire un calendrier de changement de vitrine

Programme
La signalétique de mon lieu commercial, c’est quoi ? quels buts ?
Une activité, des besoins différents 
La saisonnalité : Comment dynamiser ma boutique par la vitrine 
Etudier son calendrier de changement de vitrine
Quels sont les messages que je souhaite véhiculer ? Que dois-je mettre en avant ?
Les règles de base pour composer sa zone
Penser composition dans l’espace afin de ne pas surcharger son stand
Atelier

Prérequis
Aucun prérequis nécessaire

Méthodes mobilisées
Apports de connaissances, exercices pratiques et conseils personnalisés
Remise d’un support en fin de formation
Salles de formation équipées d’un vidéo projecteur et de tables individuelles, avec
accès internet. Salle de formation avec postes informatiques.

Modalité d’évaluation
Évaluation des acquis de la formation par le formateur

Durée
1 jour (7h)

Modalités et délais d’accès
Sur inscription
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Tarif public 
239 €/jour nets de taxe avec prise en charge totale ou partielle possible selon les
conditions de l’organisme de financement de la formation professionnelle
 

Tarif artisan
 
(inscrit au Répertoire des Métiers)

59€/ jour nets de taxe sous réserve des conditions de prise en charge des
organismes financeurs
 

 

Mention
 

Formation accessible et adaptée aux personnes en situation de handicap. 
 

 

Chambre de Métiers et de l’Artisanat des Pays de la Loire

Siret : 130 020 688 00011

Code APE : 9411Z

Numéro de déclaration d’activité : 52 44 07494 44
Délivré par:

Angers (CMA49 accueil) : 5, rue Darwin - CS 80806 - 49008 ANGERS CEDEX 01
Le Mans (CMA72 accueil) : 5, cour Etienne-Jules Marey - CS 81630 - 72016 LE MANS CEDEX 2
La Roche-sur-Yon (CMA85 accueil) : 35, rue Sarah Bernhardt - CS 90075 - 85002 LA ROCHE-
SUR-YON CEDEX
Laval (CMA53 accueil) : 39, quai André Pinçon - CS 30227 - 53002 LAVAL CEDEX
Ste-Luce-sur-Loire (CMA44 accueil) : 5, allée des Liards - BP18129 - 44981 SAINTE-LUCE-SUR-
LOIRE CEDEX

Prochaine session en cours de programmation. Vous pouvez dès à présent nous faire part de
votre intérêt en cliquant sur “Être rappelé pour en savoir plus” depuis la page descriptive de
l'offre sur votre plateforme.

Tarifs:
ARTISAN (INSCRIT AU RM) - contact
TOUT PUBLIC - contact
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