
Répondre à un appel d’offre : savoir vendre votre entreprise. N°2

Référence : FCODEV0022

Thématique : Me former au développement et à la vente

  FORMATION CONTINUE  

  Nouvelle formation 2023  

« Répondre à un appel d’offre, un parcours en 4 étapes.

N°2 : Répondre à un marché avec rigueur et pragmatisme. »

Objectifs
Télécharger un Dossier de Consultation des Entreprises (DCE)
Remplir les formulaires DC1 et DC2, ou un DUME
Présenter vos principales références (marchés publics ou privés déjà réalisés), vos
équipements, vos qualifications
Présenter une alternative en groupement d’entreprises

Programme
Distinguer Procédure formalisée et Procédure adaptée
Principales procédures et techniques d’achat : Appels d’offres, Procédures
négociées, Accords-cadres, Délais pour répondre
Dossier de consultation des entreprises : Comment le trouver à partir d’un Avis de
marché et le télécharger, Composition : RC, CCAP, CCTP, AE, pièces financières
(BPU, DQE, DPGF), Règlement de consultation (étude d’un cas concret), Dossier
de candidature remplir un DC1 et DC2 à partir du RC étudié, Remplir un DUME en
ligne

Prérequis
Aucun

Méthodes mobilisées
Alternance systématique de trois types d’activités : Découverte (lecture d’un
Règlement de Consultation et des renseignements pouvant être demandés par un
acheteur sur votre entreprise), démonstration (: télécharger les formulaires DC1
et DC2, accéder à Chorus Pro pour remplir un DUME), d’application (pré remplir en
séance un DC1, un DC2, un DUME que vous vous pourrez ensuite réutiliser)

Moyens
Apports de connaissances, exercices pratiques et conseils personnalisés
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https://www.artisanatpaysdelaloire.fr/detail-offre/repondre-a-un-appel-doffre-detecter-les-bons-marches-ndeg1
https://www.artisanatpaysdelaloire.fr/detail-offre/repondre-a-un-appel-doffre-rediger-votre-memoire-technique-ndeg3
https://www.artisanatpaysdelaloire.fr/detail-offre/repondre-a-un-appel-doffre-deposer-un-dossier-dematerialise-n4


Venir dans la mesure du possible avec un ordinateur portable

Modalité d’évaluation
Évaluation des acquis de la formation par le formateur

Durée
0,5 jour
en présentiel
(4h)

Modalités et délais d’accès
Sur inscription aux dates indiquées pour chaque session

Tarif public 
135 € nets de taxe avec prise en charge totale ou partielle possible selon les
conditions de l’organisme de financement de la formation professionnelle
 

Tarif artisan
 
« Entreprise inscrite au Registre National des Entreprises (RNE), exerçant une activité artisanale dont le code
d'activité (APRM) relève de la NAFA, Nomenclature d'Activité Française de l'Artisanat »

Possibilité de prise en charge partielle du coût de la formation sous réserve des
conditions des organismes financeurs - Nous contacter

Pour compléter cette formation

 Répondre à un appel d’offre : détecter les bons marchés (n°1)

 Répondre à un appel d’offre : rédiger votre mémoire technique (n°3)

 Répondre à un appel d’offre : déposer un dossier dématérialisé (n°4)

 

Accessibilité

Pour les personnes qui rencontreraient des difficultés issues d'une situation de
handicap, même léger, merci de nous contacter afin d'établir les modalités
d'accessibilité et d'adaptation à la formation.

 

Chambre de Métiers et de l’Artisanat des Pays de la Loire

Siret : 130 020 688 00011

Code APE : 9411Z
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https://forms.office.com/e/N1mqLEB8C7


Date de mise à jour : 1er août 2023
Délivré par:

Angers (CMA49 accueil) : 5, rue Darwin - CS 80806 - 49008 ANGERS CEDEX 01
Le Mans (CMA72 accueil) : 5, cour Etienne-Jules Marey - CS 81630 - 72016 LE MANS CEDEX 2
Ste-Luce-sur-Loire (CMA44 formation continue) : 5, allée des Liards - BP18129 - 44981
SAINTE-LUCE-SUR-LOIRE CEDEX
La Roche-sur-Yon (CMA85 accueil) : 35, rue Sarah Bernhardt - CS 90075 - 85002 LA ROCHE-
SUR-YON CEDEX
Laval (CMA53 accueil) : 39, quai André Pinçon - CS 30227 - 53002 LAVAL CEDEX
Angers (CMA49 formation continue) : 5, rue Darwin - CS 80806 - 49008 ANGERS CEDEX 01
Laval (CMA53 formation continue) : 5, rue Darwin - CS 80806 - 49008 ANGERS CEDEX 01
Le Mans (CMA72 formation continue) : 5, cour Etienne-Jules Marey - CS 81630 - 72016 LE
MANS CEDEX 2
La Roche-sur-Yon (CMA85 formation continue) : 35, rue Sarah Bernhardt - CS 90075 - 85002
LA ROCHE-SUR-YON CEDEX
CMA Pays de la Loire (siège régional) : 6, boulevard des Pâtureaux - 44985 SAINTE-LUCE-
SUR-LOIRE CEDEX
Ste-Luce-sur-Loire (CMA44 accueil) : 5, allée des Liards - BP18129 - 44981 SAINTE-LUCE-SUR-
LOIRE CEDEX

Prochaine session en cours de programmation. Vous pouvez dès à présent nous faire part de
votre intérêt en cliquant sur “Être rappelé pour en savoir plus” depuis la page descriptive de
l'offre sur votre plateforme.

Tarifs:
SALARIE(E) - contact
CHEF(FE) D'ENTREPRISE - contact
ARTISAN (INSCRIT AU RM) - contact
AUTRE PUBLIC - contact
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