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Savoir communiquer commercialement par écrit
Référence : FCODEV0O008

Thématique : Me former au développement et a la vente

FORMATION CONTINUE

Objectifs
e Connaitre son lecteur pour mieux le convaincre
e Concevoir des contenus adaptés a chaque situation
e Connaitre les astuces de rédaction des messages

Programme
e Concevoir son message en fonction de |'utilisateur

e Définir sa cible et ses attentes
e Trouver du contenu intéressant et adapté
e Valoriser son produit

e Organiser I'information

e Répondre aux besoins du lecteur
e Structurer son contenu pour en favoriser I'acces
e Construire des titres pleins

e Concevoir son texte

Choisir un angle

Utiliser les lois de proximité pour toucher le lecteur
Trouver le mot juste

Raccourcir et simplifier son texte pour le dynamiser

e Adapter le contenu au support

o Définir ses mots clés
o Différencier les différentes publications : flyers, LinkedIn, Facebook

Prérequis
e Lire et écrire le francais
e Rédiger des documents publicitaires ou des communications sur les réseaux
sociaux

Méthodes mobilisées
e Méthode

méthode participative basée sur la mise en application a partir de cas concrets.
De nombreuses activités en individuel et en groupes. Livret de documentation
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fourni

e Moyens : salle de formation équipée d'un vidéo projecteur, de tables individuelles,
d’un tableau blanc et d’'un paperboard

Modalité d’évaluation
e Evaluation
des acquis de la formation par le formateur

Durée
e 1 jour (7 h)

Modalités et délais d’acces
e Sur inscription

Tarif public
e 239 €/ jour nets de taxe avec prise en charge totale ou partielle possible selon les
conditions de I'organisme de financement de la formation professionnelle

Tarif artisan
(inscrit au RM)
e 59€ / jour nets de taxe sous réserve des conditions de prise en charge des

organismes financeurs

Mention
e Formation accessible et adaptée aux personnes en situation de handicap.

Chambre de Métiers et de I’Artisanat des Pays de la Loire

Siret: 130020688 00011

Code APE: 9411Z

Numéro de déclaration d’activité: 52 44 07494 44

Délivré par:
e Le Mans (CMA72 accueil) : 5, cour Etienne-Jules Marey - CS 81630 - 72016 LE MANS CEDEX 2

Prochaine session en cours de programmation. Vous pouvez dés a présent nous faire part de
votre intérét en cliquant sur “Etre rappelé pour en savoir plus” depuis la page descriptive de
I'offre sur votre plateforme.

Tarifs:

e TOUT PUBLIC - contact
o ARTISAN (INSCRIT AU RM) - contact
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