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Vendre sur les salons Métiers d'Art
Référence : CMARTOOTI

Thématique : Me former au développement et a la vente

FORMATION CONTINUE

Nouvelle formation 2024

"Professionnels des métiers d’art, comment étre a l’'aise avec vos
clients et conclure les ventes sur un salon ? Cette formation vous
permettra d’acquerir des methodes simples, faciles et efficaces."

Objectifs

Développer les bonnes attitudes quel que soit le client
Argumenter en s’adaptant a chaque situation
Conclure des ventes dans un climat positif et durable
Organiser une expérience client sur son espace
Proposer une scénographie efficace et vendeuse

Programme

Les fondamentaux de la vente

La gestuelle, le verbal, la posture.

Les besoins, motivations et freins

Les méthodes d’argumentations.

Les techniques de conclusion de la vente
L'expérience client

La scénographie de son stand

Prérequis
o Etre artiste ou artisan
(comment « Etre référencé a la mission Pays de la Loire Métiers d’Art»)
e Envisager de participer a un salon tels que le Made In France (MIF), le Salon
International du Patrimoine Culturel (SIPC), le salon Maison et Objet ...

Méthodes mobilisées
¢ Organisation d’atelier pour mettre en application les acquis de chaque séance.
e Jeux de réle, et reconstitution d’un stand.
¢ Salle de formation équipée d'un vidéo projecteur.

Modalités d’évaluation
e Evaluation des acquis de la formation par les intervenants
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https://www.artisanatpaysdelaloire.fr/detail-offre/etre-reference-a-la-mission-pays-de-la-loire-metiers-dart

Durée
e 28 h de formation en présentiel.

Modalités et délais d’acces
e Sur inscription aux dates indiquées pour chaque session.

Tarif
e Colt de la formation : 976 € nets de taxe
e Colt de I'heure stagiaire : 34,85 € nets de taxe
o Possibilités de prise en charge partielle ou totale :

AFDAS pour les artistes auteurs
ou

FAFCEA pour les artisans

)k
**Artisan (Entreprise inscrite au Registre National des Entreprises (RNE), exercant

une activité artisanale dont le code d’activité (APRM) releve de la NAFA,
Nomenclature d’Activité Francaise de I'Artisanat).

@/,))

Visionnez les Webinaires des métiers d'art

Accessibilité

Pour les personnes qui rencontreraient des difficultés issues d'une situation de
handicap, méme léger, merci de nous contacter afin d'établir les modalités
d'accessibilité et d'adaptation a la formation

Chambre de Métiers et de I’Artisanat des Pays de la Loire
Siret : 130 020 688 00011

Code APE : 94117

Date de mise a jour : 1
7 avril 2024

Délivré par:

e Ste-Luce-sur-Loire (CMA44 formation continue) : Amphi - Place Jacques Chesné - 44980
Sainte-Luce-sur-Loire

Prochaines sessions:

e Ste-Luce-sur-Loire (CMA44 formation continue) - Les lundi 16, mardi 17, mercredi 18 et jeudi
26 septembre 2024 - Inscription avant le 02/09/2024
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http://www.afdas.com/particulier/connaitre-les-dispositifs-et-les-modalites-dacces-a-la-formation/artistes-auteurs.html
http://www.fafcea.com/
http://www.fafcea.com/
https://www.artisanatpaysdelaloire.fr/article/webinaires-metiers-dart-2024
https://www.artisanatpaysdelaloire.fr/article/webinaires-metiers-dart-2024

Tarifs:

e TOUT PUBLIC - contact
e ARTISAN (INSCRIT AU RM) - contact
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